
人の心を動かす
プレゼンテーション術

▼ 講座の詳しい内容、お申込方法などは裏面をご覧ください

営業活動
に直結！

20 年度 第 回開業支援講座

開業支援講座は、独立開業を目指す方だけでなく、４級を取得後、臨床美術士として活動していく上で
【まずは押さえておきたいこと】が学べる講座です。

論理的
に話す

心理的
な説得
手法を
学ぶ

こんな方におすすめ！
どのように説明して良いか分からない方

説得力がないと言われる方

魅力的な話し方ができない方

つい感情的に話してしまう方

上手くほめられない方

知らずに悩まないで︕
基礎から学んで
前に進みましょう︕

◆開業支援講座サポーター・
リ

ン
子

さ
ん

◆

芸術造形研究所 東京校

2020 年
13:30 ～16:307 10 金

東京都千代田区神田駿河台 2-1 OCCビル 7階

8,800 円（消費税 10％込）◆受 講 料◆
◆申込期限◆

◆受講者資格︓臨床美術士 4級を取得し、日本臨床美術協会資格認定会員の方◆

日　時
時　間

場　所
2020 年 6 月25日（木）

パ「は座講』術ンョシーテンゼレプ『 ■ ート1：基礎編」と次回9月の「パート2：実践編」
があります。　講座内容等は裏面をご覧ください。

PART１- Basic -

課題を
解決する

信頼を
得る
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あなたのこれからを、臨床美術とともに歩みたい方へ。
“人生 100 年の時代” の今、「臨床美術士」という一生使える資格を

最大限に活かす術、身につけませんか？

2020年度開業支援講座の第 2回目は、相手の課題を知り、解決策を提示し、相手の心をつかむ手法『ク
ライアントへのプレゼンテーション術』を学びます。臨床美術を多くの方に体験していただくには、ま
ず実践できる現場を獲得しなければ始まりません。そのために必要な “プレゼン” のスキルを基礎から
学ぶことができる講座です。

　　
　　
　　 　 　
　　
　　　 　 　

　　　 　

　　

≪  パ ート１：基礎編  ≫

■現代のコミュニケーションの傾向を知る
・なぜ伝わらないのか、その理由を知る

■論理的に話す 
・感情的に語るサンプル文書を10分で論理的にする 

・話の構成の基本を学ぶ

■説得力を増す心理テクニック 
・気持ちよく決断してもらうには 

・自分を仲間だと思ってもらうには 

・思い通りに動いてもらうための話法とは

■絶対的な信頼を得る 
・課題とその解決策の多様な例を知る

・相手の課題を探し出す 

・解決策を導き出す 

・自分のビジネスに結び付ける

■話し方を学ぶ 
・準備する物や資料の工夫 

・緊張せずに話す心の持ち方 ■相手を認める
■自身のプレゼンテーションスタイルを知る
■プレゼンテーションの組み立てを学ぶ
■ストーリーテリングを学ぶ
■自信を持って話すための心構えとは
■相手を説得するための心理的テクニックとは

お申込み・お問合せ

講師プロフィール

■ 20 代を総合週刊誌の記者・編集者として過ごす。

ＰＣ誌の独自企画を作成し出版社を訪ね歩き、新雑誌

を立ち上げ副編集長に就任。

1996 年デジタル系制作会社を立ち上げ起業。

現在、大手不動産会社、銀座の老舗呉服店、博物館など、

多種多様な企業のＷＥＢマーケティングにまつわるコ

ンサルティング、コンテンツ制作業務を展開。

その他、コミュニケーション、プレゼンテーション

に関する研修・セミナー講師としても活動。講座の

企画・開発にも携わり、文部科学省委託事業「専修学校を活用した就業能力向

上支援事業」厚生労働省「求職者支援講座」なども運営した実績を持つ。

株式会社ソートフル　代表取締役
拓殖大学客員講師

なかじま  よしひこ

中島嘉彦

「プレゼンに必要なさまざまな技術を学んで、説得力
ある話術で堂々と話せる自分を見つけましょう！」

講師からのメッセージ

・筆記用具・日本臨床美術協会会員証・単位集積記録表（コピー）

＊次回「パート２：実践編」＊2020年9月開講！
　自身の話し方を客観的に知り、独自のストーリーを作り、
　実際に模擬プレゼンも行い”話す力”を身に付けます。

講座
内容


