
⼀瞬で相⼿のココロを≪つかむ≫

▼ 講座の詳しい内容、お申込方法などは裏面をご覧ください

2017年度 第5回開業⽀援講座

あなたのお悩み、本講座で一緒に解消しませんか？
ディスカッション・ロールプレイ・講師によるフィードバックを含んだ

実践的なプログラムを、短時間で凝縮して学びます。

あなたの力になるスキル、今すぐ身につけましょう！

話のつくり⽅
●形式的になっている臨床美術についての説明、今のままでいいのかな？

●臨床美術の楽しさをもっと伝えたいのに、どこを改善すればいいかピンとこない。

●話し始めてからあまり時間が経ってないのに、退屈そうな印象を相手から受けることがある。

●気が付くと自分だけが一方的に話し続けてしまいがち。相手に興味を持ってもらいたい！

こんなお悩み、思い当たりませんか？

「あなたの臨床美術が受けてみたい！」
思わず、そう言わせてしまう＜話し方＞を学ぶ講座



臨床美術士としてのセカンドキャリアを築いていきたい方へ。
臨床美術士として、価値を伝え仕事として成立させるには、相手に興味・関心をもってもらうことが第一歩

です。しかし、自分勝手な伝え方では、残念ながら相手に話を聴いてもらえません。

本講座では、元NHK衛星放送キャスター、アナウンサー歴20年のキャリアを持つ講師が、アナウンサーと

してテレビ視聴者の心をつかんできた「相手を主役にした話のつくり方」を使い、まずは相手（クライアン

トや参加者）を振り向かせ、セッション現場獲得のためのプレゼンテーションやイベント等で実施するワー

クショップ等で、臨床美術にもっと興味・関心を持ってもらい、さらにその先の仕事に繋がるように、実践

的な内容であなたの≪話し方スキル≫を短時間で磨き上げます。

■はじめに

・あなたの話、無視されていませんか？

・意見交換

■思わず聴きたくなる「つかみ」作成法

・聴きたいと思わせる「相手を主役にした」

話のつくり方

・相手の興味、関心を引く5つの手がかり

・練習問題

■模擬プレゼンテーション

・臨床美術について、聴きたくなるつかみ作成

・ロールプレイング演習

～提案の場面で「相手を主役」で伝える～

・講師からのフィードバック

■質疑応答

講師プロフィール

■元NHK BSキャスター。10年にわたり「ワールド
ニュース」「マーケット情報」を担当する。
大学卒業後、中部日本放送アナウンス部入社。
その後フリーになる。
のべ3000回のインタビュー取材、のべ20000人
の前で話す等、20年に渡りTVを中心にスポーツ、
経済、情報番組で実践経験を持つ。
日本の文化習慣、人間心理に根づいた話し方を
基にプレゼンテーションやビジネスコミュニケー
ションスキルアップ研修、講演を企業、団体、学
校等で行う。また、一児の母として、ビジネス＆
ライフ両面から、女性の活躍推進をサポートする
活動も行っている。

□筆記用具 □日本臨床美術協会会員証
□単位集積記録表(コピー)
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